DE AUTOEMPLEADO A
DUENO DE NEGOCIO

Como escalar tu empresa sin
depender de ti

|||||||
=

JIIIEEEEEEEE SEITIIRRERE W |

- d) ¥
L : = RN

DANIEL COHEN H



INTRODUCCION

Déjame hablarte claro desde el principio...

Si estas leyendo esto, es muy probable que te esté pasando algo que le pasa a la
mayoria de los emprendedores.

Tienes un negocio.

Trabajas todos los dias.

Resuelves problemas todo el tiempo.

Y aun asi... sientes que no avanzas como deberias.

Facturas, si.
Te mueves, si.
Pero crecer... eso es otra historia.

Y aqui viene la verdad que nadie te dice de frente:
No tienes un negocio... tienes un empleo con mas estrés.

Si, suena duro. Pero es real.

Yo también estuve ahi.

Desde muy joven creci dentro de tiendas. Literalmente. Mis padres tenian negocios y
yo pasaba horas viendo, ordenando productos, atendiendo clientes, entendiendo cémo
funcionaba todo.

Aprendi a vender antes de entender lo que era una estrategia.
Aprendi a organizar antes de saber que eso se llamaba operacion.
Y aprendi algo muy importante: el negocio no es solo vender... es cdmo lo haces.

Con los afios, pasé por distintas etapas:
*  Negocios familiares en Venezuela
* Importaciones desde diferentes paises

*  Montaje de tiendas desde cero
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*  Expansion y crecimiento en Panama
* Reinicio y adaptacion en México
He vivido lo bueno, lo complicado... y lo incobmodo.

He tenido negocios que crecieron.
Y también momentos donde trabajaba muchisimo... sin avanzar realmente.

Hasta que entendi algo que cambid todo:

El problema no es que trabajes mucho... el problema es que todo dependa de ti.

La mayoria de los emprendedores cree que necesita:
*  Mas clientes
e Masdinero
*  Mas marketing

Pero la realidad es otra.
Lo que necesitas es estructura.

Porque puedes vender mas...
pero si no tienes orden, colapsas.

Puedes crecer...
pero si todo depende de ti, te quedas estancado.

Puedes tener talento...
pero sin sistema, no escalas.

Este ebook no es motivacional.
No es para hacerte sentir bien por 10 minutos y que todo siga igual.
Este ebook es una guia practica para ayudarte a:

*  Entender por qué tu negocio no crece
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* Identificar en qué nivel estas
*  Organizar lo que ya tienes
e Crear bases reales para escalar

Aqui no vas a encontrar teoria complicada.
Vas a encontrar cosas simples... pero poderosas.

De esas que, si las aplicas, te cambian el juego.

Y algo importante antes de seguir...
Este ebook no es para todo el mundo.
Es para ti si:

v Ya tienes un negocio (aunque sea pequefo)
v Sientes que estas estancado

v Sabes que puedes mas

v Estas dispuesto a hacer cambios

No es para ti si:

X Buscas formulas magicas
X No quieres cambiar tu forma de trabajar

XK Prefieres seguir haciendo todo tu

Porque aqui viene la verdad final de esta introduccién...
Tu negocio puede crecer.

Pero no si sigues operandolo igual.

Asi que te hago una pregunta, sin presion... pero con intencion:

¢, Quieres seguir teniendo un negocio que depende de ti...
0 quieres construir uno que funcione incluso cuando tu no estés?
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Respdndetela bien.

Porque lo que viene a continuacion...
no es informacion.

Es accién.
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CAPITULO 1

EL PROBLEMA REAL DEL
EMPRENDEDOR

Déjame decirte algo que puede incomodar un poco... pero es necesario:

La mayoria de los emprendedores no tiene un negocio.

Tiene un autoempleo.
Si, asi de simple.

Y no es por falta de ganas.
No es por falta de talento.
No es porque no trabajes suficiente.

Es porque estas atrapado en un modelo que no te deja crecer.

& ¢QUE ES REALMENTE UN AUTOEMPLEO?

Un autoempleo es cuando tu eres todo dentro del negocio.
Eres:

*  El vendedor

*  Elque compra

* Elque entrega

* Elque cobra

*  El que resuelve problemas

* El que apaga incendios
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Y claro... también eres el dueno.

Pero hay un detalle importante:
Si tu no estas... el negocio no funciona.

Eso no es libertad.
Eso es dependencia.

& LAS SENALES QUE NADIE QUIERE VER

Quiero que leas esto con honestidad brutal.
Si te identificas con 3 0 mas... ya sabes donde estas parado:
*  “Sino trabajo hoy, no entra dinero”
*  “No tengo tiempo para organizarme”
*  “Todo pasa por mi”
. “Nadie lo hace como yo”
*  “No puedo confiar en empleados”
*  “Estoy cansado, pero no puedo parar’

Y la més peligrosa de todas:
“Asi es el emprendimiento...”

No.

Asi no deberia ser.
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3¢ EL ENGANO MAS GRANDE

Muchos emprendedores creen que van bien porque:
* Venden
* Tienen clientes

*  Estan ocupados

Pero estar ocupado no significa estar creciendo.

Estas corriendo... pero en una caminadora.

® EJEMPLO REAL (DE LOS QUE PASAN TODOS LOS
DIAS)

Imagina esto...
Tienes una tienda.

Te levantas temprano.
Abres.

Atiendes clientes.
Cobras.

Repones mercancia.
Respondes WhatsApp.
Cierras.

Y al final del dia dices:
“Hoy trabajé muchisimo...”

Si... pero manana tienes que hacer exactamente lo mismo.
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No hay avance.
No hay sistema.

No hay crecimiento.

Solo hay repeticion.

EL CICLO DEL AUTOEMPLEADO

Este ciclo es silencioso... pero mortal para el crecimiento:
1. Trabajas mucho
2. Generas ingresos
3. Tecansas
4. No tienes tiempo para mejorar
5. Todo sigue igual
Y repites.

Mes tras mes.
ARno tras ano.

& AQUI VIENE EL CAMBIO DE CHIP

Te voy a decir algo que te puede cambiar la forma de ver tu negocio:
Tu problema no es que trabajas mucho... es que todo depende de ti.
Porque si mafana:

 Te enfermas

* Tevas de viaje
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*  Te quieres desconectar
El negocio se frena.

Y eso... no es negocio.

Eso es una jaula... pero bonita.

“K EJERCICIO CLAVE (ESTO ES ORO)

Aqui empieza el cambio real.

Agarra papel o notas del celular y haz esto:
Escribe TODO lo que haces en tu negocio

Desde lo méas grande hasta lo méas pequeno:
* Responder mensajes
*  Cotizar
e Comprar
Entregar
*  Publicar
» Cobrar

Todo.

Ahora miralo con calma...

<~ Si tu haces mas del 70% de esas tareas...

Felicidades (con sarcasmo G5):

Estas atrapado en tu propio negocio.
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LO QUE CASI NADIE ENTIENDE

El problema no es el negocio.
El problema es como esta construido.
Porque puedes tener:

*  Un buen producto

* Clientes

*  Movimiento

Pero si no tienes estructura...

No hay forma de escalar.

& REFLEXION FUERTE

Mira esto con calma...

Hay personas que llevan 5, 10 o hasta 15 afios en lo mismo:

Trabajando duro...
pero sin crecer realmente.

No porque no puedan...

Sino porque nunca salieron del autoempleo.

¢% FRASE QUE TIENES QUE RECORDAR

Un negocio empieza a crecer cuando deja de depender de su dueno.

Guardala.
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Porque todo lo que viene en este ebook... gira alrededor de eso.

%+ CIERRE DEL CAPITULO

Si te viste reflejado aqui... perfecto.

No es para sentirte mal.
Es para despertar.

Porque lo bueno es esto:
Si entendiste el problema... ya estas mas adelante que la mayoria.
En el siguiente capitulo vamos a ver algo clave:

Si tu negocio realmente tiene potencial... o solo estas empujando algo que no
va a crecer.

Y aqui si... vamos a ponerle légica, no emocion.
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CAPITULO 2

. TU NEGOCIO TIENE POTENCIAL... O
SOLO TE ESTA OCUPANDO?

Después de entender que puedes estar atrapado en un autoempleo... viene una
pregunta incbmoda, pero necesaria:

¢ Vale la pena escalar tu negocio... o solo estas empujando algo que no va a

crecer?
Si, lo sé... esto no suena bonito.

Pero aqui no estamos para ilusiones.
Estamos para construir algo que funcione.

& LA VERDAD QUE CASI NADIE DICE

No todos los negocios estan disenados para escalar.
Algunos:

*  Son demasiado dependientes del tiempo

*  Tienen poco margen

* No se pueden delegar

* O simplemente... no tienen suficiente demanda
Y no pasa nada.

El error no es tener ese negocio.

El error es intentar crecerlo sin cambiar nada.
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& CONFUNDIR MOVIMIENTO CON POTENCIAL

Muchos emprendedores creen que su negocio tiene potencial porque:
* Tienen clientes
*  Estan ocupados
*  Venden de vez en cuando

Pero eso no significa que pueda crecer.

Solo significa que esta sobreviviendo.

il LOS 4 FACTORES CLAVE

Aqui es donde te vuelves estratégico.

Si tu negocio cumple con estos 4 puntos... tiene potencial real:

1. @ MARGEN

Si no ganas bien... no puedes escalar.
Porque crecer cuesta:

e Tiempo

* Personas

o Herramientas

Si el margen es bajo, te ahogas al crecer.
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2. Q REPETIBILIDAD

¢, Puedes vender lo mismo muchas veces sin reinventar todo?
Ejemplos:

v Servicio claro — Si

)( Cada cliente es un mundo distinto = Problema

<~ Sin repeticidén, no hay sistema.

3. 99 DELEGACION

Aqui es donde muchos fallan.

Preguntate:
.~ ¢Otra persona podria hacer lo que haces tu?

Si la respuesta es NO...

<~ No tienes negocio escalable.

4. ./ DEMANDA

Esto es clave.
< ¢La gente realmente necesita lo que vendes?

No lo que tu crees...
Lo que el mercado demuestra.
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=< EJEMPLO REAL (DE VIDA REAL)

Una persona me dice:

“Tengo un negocio de lavado de autos... pero también hago electricidad.”
Analicemos:

&8 Lavado de autos:

*  Depende del tiempo
* Limitado por capacidad

. Dificil de escalar
Electricidad:

Mas técnico

L]

*  Mayor valor

Mas demanda

L]

Escalable

L]

Conclusion:

No es cambiar todo...
Es enfocarse en lo que si puede crecer.

& ERROR COMUN

Muchos emprendedores hacen esto:
Intentan escalar TODO

Resultado:
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e Sedispersan
* Se agotan

. No crecen

LA CLAVE REAL

No tienes que hacer mas... tienes que hacer mejor.

Y sobre todo:

Enfocarte en lo que si tiene potencial.

“X EJERCICIO PRACTICO (ESTO ES ORO)

Respondete esto sin mentirte:
1. ¢Qué vendes exactamente?
2. ¢ Qué producto o servicio deja mas dinero?

3.  ¢Qué es lo mas facil de repetir?

>

¢, Qué podrias delegar primero?

Ahora miralo claro...

<~ Ahi esta tu camino de crecimiento.

& CAMBIO DE MENTALIDAD

Aqui tienes que madurar como emprendedor.

Dejas de pensar como:
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)( “Tengo que vender de todo”
)( “Todo suma”

Y empiezas a pensar como:

“Voy a enfocarme en lo que escala”

“Voy a eliminar lo que me frena”

% FRASE CLAVE

Un negocio crece cuando decides qué NO hacer.
Guardala.

Porque esto separa al ocupado... del empresario.

% MINI PLAN DE ACCION

Haz esto esta semana:

v |dentifica tu producto/servicio mas rentable
v |dentifica el mas repetible
v |dentifica el mas delegable

<~ Si coinciden... ahi tienes tu oro.

< REALIDAD FINAL

Tu negocio si puede crecer...

Pero no con todo.
No como esta.
No si sigues igual.
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%+ CIERRE DEL CAPITULO

Si hiciste este ejercicio bien...

Ya tienes algo que la mayoria no tiene:
CLARIDAD

Y con claridad... se construye estrategia.

En el siguiente capitulo vamos a entrar en lo mas importante:
Los 4 pilares que hacen que un negocio realmente escale

Aqui es donde pasas de tener un negocio...
a empezar a construir una empresa.
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CAPITULO 3

LOS 4 PILARES PARA ESCALAR UN
NEGOCIO

Ya entendiste el problema.
Ya viste si tu negocio tiene potencial.

Ahora viene lo importante:
Coémo se construye un negocio que si puede crecer.

Porque aqui esta la verdad:

No se trata de trabajar mas...
Se trata de construir mejor.

« LA BASE DE TODO

Un negocio que escala no es el que mas vende...
Es el que tiene estructura.
Puedes tener:

e  Buen producto

* Clientes

*  Movimiento

Pero sin estructura...
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Todo depende de ti.
Todo se rompe al crecer.

Todo se vuelve caos.

% LOS 4 PILARES

Si uno falla... todo falla.

@ PILAR 1: PRODUCTO O SERVICIO
CLARO

Este es el primer error de muchos:

Querer vender de todo.

3¢ PROBLEMA

Cuando vendes de todo:
. No eres claro
* No te posicionas

. No destacas

SOLUCION

Define esto:
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¢ Qué haces exactamente?
¢ Para quién?

¢, Qué problema resuelves?

? EJEMPLO

X “Hago de todo un poco”
v “Ayudo a negocios a organizarse y escalar’

“X EJERCICIO

Completa esta frase:

< “Ayudo a a lograr

Ejempilo:
“Ayudo a emprendedores a salir del autoempleo y estructurar su negocio”

%< Sino lo puedes decir claro... no lo puedes vender bien.

@ PILAR 2: SISTEMA DE VENTAS

Aqui se cae el 80% de los negocios.

& PROBLEMA

Depender de:

. Referidos
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. Clientes ocasionales
*  “Aver sisale algo”

Eso no es estrategia... eso es suerte.

SOLUCION

Crear un sistema simple y constante.

? CANALES BASICOS

No necesitas complicarte:
* Instagram
e TikTok
e WhatsApp

*  Marketplace

X ESTRUCTURA SIMPLE

Tu sistema debe tener:
1. Atraccion (contenido o publicacion)
2. Interaccion (mensaje o comentario)

3. Conversion (venta)

% EJEMPLO REAL
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Publicas en Marketplace:
» Fotoclara
*  Precio directo
*  Ubicacién
* Entrega

Eso ya es un mini sistema.

X TIP CLAVE

Crea un guion de ventas:
*  Saludo
. Info
*  Beneficio

. Cierre

Si repites esto... tienes sistema.

@ PILAR 3: OPERACION ORGANIZADA

Aqui es donde muchos negocios se rompen al crecer.

& PROBLEMA

Todo esta en tu cabeza.

Resultado:
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. Errores

. Desorden

e  [Estrés
. Pérdidas
SOLUCION

Bajar todo a procesos.

? EJEMPLO

Proceso de venta:
1. Cliente pregunta
2. Se responde con guion

3. Secierra

=

Se entrega

<~ Eso es operacion.

“X EJERCICIO

Haz esto:
Escribe paso a paso como haces:
* Unaventa

* Unaentrega
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e Unacompra

Eso ya es tu manual basico.

3% No necesitas algo perfecto... necesitas algo claro.

@ PILAR 4: DELEGACION

Aqui esté la libertad... y el crecimiento.

& PROBLEMA

“No confio en nadie”

REALIDAD

No es falta de gente...

<~ Es falta de sistema.

® CLAVE

Si alguien no puede hacer lo que tu haces...

No esta definido.
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“< PASOS PARA DELEGAR

1. Define latarea
2. Explica el proceso
3. Supervisa

4. Ajusta

¢ EJEMPLO

Delegar respuestas de WhatsApp:
*  Guiobn listo
* Respuestas claras

e Seguimiento

<~ Ya no depende de ti.

& CAMBIO DE CHIP

)( “Yo lo hago mejor”

“Yo disefio como se hace”

< INTEGRACION DE LOS 4 PILARES

Mira esto bien...

Cuando tienes:
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v’ Producto claro

v Sistema de ventas
v’ Operaciéon

v Delegacion

Tu negocio deja de ser improvisado

Empieza a ser empresa

% FRASE CLAVE

Un negocio escala cuando deja de depender del esfuerzo... y empieza a depender
del sistema.

% MINI PLAN DE ACCION

Esta semana:

v Define tu oferta clara

v Crea un canal de ventas constante
v Documenta un proceso

v Delega una tarea

< REALIDAD FINAL

No necesitas mas ideas.
No necesitas mas cursos.

Necesitas estructura.
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+ CIERRE DEL CAPITULO

Si entiendes esto...

Ya no eres un emprendedor improvisando.

Estas empezando a pensar como empresario.

En el siguiente capitulo vamos a atacar uno de los bloqueos mas grandes:
La creencia de que nadie puede hacer las cosas como tu
Aqui es donde muchos se quedan estancados anos...

Y td no vas a ser uno de esos .3
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© ESTO FUNCIONA PARA CUALQUIER NEGOCIO

Antes de cerrar este capitulo, quiero que tengas algo muy claro...
Esto no es solo para un tipo de negocio.

No importa si tienes:
* Unatienda fisica
* Un negocio desde casa
* Un servicio
* Un e-commerce

*  Un emprendimiento en redes sociales

Los 4 pilares funcionan igual.

& LA CONFUSION MAS COMUN

Muchos piensan:

“Mi negocio es diferente...”
“Esto aplica mas para empresas grandes...”
“Lo mio es muy pequeno...”

No.

<~ El problema no es el tipo de negocio...

.~ Es la falta de estructura.
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? EJEMPLOS CLAROS

~4 Tienda fisica

°

Producto claro = qué vendes y a quién
Sistema de ventas — ubicacion + redes + trafico
Operacién — inventario, atencion, caja

Delegacion — personal en tienda

p Negocio online

IE

Producto claro = qué ofreces
Sistema de ventas — contenido + trafico + conversion
Operacion — pedidos, envios, atencion

Delegacion — logistica, atencion al cliente

Servicio

Producto claro = qué problema resuelves
Sistema de ventas — como consigues clientes
Operaciéon — como entregas el servicio

Delegacion — ejecucion o soporte
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3¢ CONCLUSION CLAVE

No importa si vendes:
. Productos
. Servicios

*  Experiencias

Si no tienes estos 4 pilares... no puedes escalar.

¢% FRASE PARA RECORDAR

No hay negocios diferentes... hay negocios estructurados y negocios
improvisados.

4 AHORA Si...

Con esto claro...
Ya sabes que esto aplica para ti, estés donde estés.

Y ahora si, en el siguiente capitulo vamos a romper uno de los bloqueos mas grandes:
La creencia de que nadie puede hacer las cosas como tu
Porque aqui es donde muchos se quedan estancados... afos.

Y tu no vas a ser uno de esos G5
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CAPITULO 4

EL ERROR MAS GRANDE: “NADIE LO
HACE COMO YO”

Hay una frase que parece inofensiva...
pero es una de las mas peligrosas en el mundo del emprendimiento:

“Nadie lo hace como yo...”

Y 0jo... muchas veces es verdad.

Pero también es la razdn por la que tu negocio no crece.

& LA TRAMPA MENTAL

Esta frase viene de algo muy humano:
*  Quieres hacer las cosas bien
*  Te importa tu negocio
e Te ha costado construirlo
Pero sin darte cuenta... te estas convirtiendo en el cuello de botella.
Todo pasa por ti.

Todo depende de ti.

Todo se frena por ti.
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3% LA VERDAD (SIN SUAVIZAR)

No es que nadie lo haga como ta...

Es que nadie tiene tu proceso.

Y si no tienes proceso...

No puedes ensefar
No puedes delegar

No puedes escalar

? EJEMPLO REAL

Imaginate esto:

Un cliente llega y pregunta por un producto.

Tu:
e Sabes como hablarle
*  Sabes qué decir
*  Sabes como cerrar
Pero eso esta en tu cabeza.

Ahora pones a alguien mas...
< Y no vende igual.

Entonces dices:

“¢ Ves? Nadie lo hace como yo...

No.
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Nadie lo hace como tu... porque nunca le ensefiaste como.

(&) EL CICLO DEL CONTROL

Esto pasa mucho mas de lo que crees:
1. No delegas porque no confias
2. No confias porque nadie lo hace igual

3. Nadie lo hace igual porque no hay sistema

< Y el ciclo se repite.

& CAMBIO DE CHIP

Aqui es donde tienes que crecer como empresario.

Dejas de ser:

X El que hace todo

Y pasas a ser:

El que disefia como se hacen las cosas

LO QUE REALMENTE NECESITAS

No necesitas gente perfecta.

Necesitas:
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Procesos claros
Instrucciones simples

Seguimiento

X EJERCICIO PRACTICO

Haz esto:
Elige una tarea que haces todos los dias.
Ejempilo:
* Responder mensajes
*  Vender
*  Entregar pedidos
Ahora escribe:
1. ¢Qué haces primero?
2. ¢Qué dices?

3. ¢Como cierras?

Acabas de crear un proceso basico.

3¢ EJEMPLO APLICADO

Responder WhatsApp:
Antes:
*  Cada respuesta diferente

*  Depende del humor
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*  Depende del dia
Después:

*  Saludo definido

* Infoclara

. Cierre directo

Eso ya se puede delegar.

& ERROR COMUN

Esperar que alguien haga todo perfecto desde el dia 1.
Eso no existe.

Delegar es un proceso:
 Ensenas
*  Corriges

* Ajustas

& REALIDAD INCOMODA

Si no puedes soltar...
<~ Tu negocio no va a crecer.

Asi de simple.
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% FRASE CLAVE

No creces cuando haces mas... creces cuando dejas de hacerlo todo tu.

% MINI PLAN DE ACCION

Esta semana:

v Elige 1 tarea repetitiva

v Documenta cOmo se hace
v Ensénala

v Suéltala

3¢ RESULTADO

Al principio:
* Tevaacostar
* Tevaaincomodar
Pero luego:
Ganas tiempo

Ganas libertad

Ganas crecimiento

& REFLEXION FINAL

Tu negocio no necesita que seas indispensable...

Necesita que seas reemplazable en lo operativo
para poder ser irreemplazable en lo estratégico.
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%+ CIERRE DEL CAPITULO

Si entendiste esto...
Acabas de dar uno de los pasos mas importantes.

Porque aqui es donde muchos se quedan afos:

Haciendo todo
Controlando todo

Sin crecer

En el siguiente capitulo vamos a aterrizar todo esto:

Coémo organizar tu negocio desde cero (aunque hoy sea un caos)

Y aqui si... vamos a poner orden de verdad ¢ O
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CAPITULO 5

cOMO ORGANIZAR TU NEGOCIO
DESDE CERO (AUNQUE HOY SEA UN
CAOS)

Si tu negocio hoy se siente desordenado... tranquilo.

No eres el Unico.

Y lo mas importante: tiene solucién.

& LA VERDAD

El problema no es que tu negocio esté mal...
Es que esta desorganizado.

Y cuando no hay orden:
Todo depende de ti
Todo se improvisa

Todo cuesta mas

3% PRIMER CAMBIO DE MENTALIDAD

Deja de ver tu negocio como:

X “Lo que hago todos los dias”
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Empieza a verlo como:

“Un sistema que tiene areas”

< LAS 4 AREAS DE TODO NEGOCIO

No importa si vendes productos, servicios o lo que sea...

Todo negocio se divide en esto:

1. @ VENTAS

Todo lo que tiene que ver con generar dinero:
*  Conseguir clientes
e Atender

. Cerrar ventas

<~ Si esto falla... no hay negocio.

2. {0 OPERACIONES

Todo lo que pasa después de vender:
*  Entregar
*  Producir

. Resolver

.~ Si esto falla... hay caos.

3. 1] FINANZAS
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El dinero:
. Ingresos
. Gastos

. Control

Si esto falla... no sabes si ganas o pierdes.

4. &= MARKETING

Cobémo te das a conocer:
. Redes
. Contenido

. Publicidad

<~ Si esto falla... no creces.

“X EJERCICIO CLAVE (ESTO ES ORO PURO)

Haz esto ahora mismo:

Crea una tabla asi:

Area Tareas Responsable
Ventas Responder mensajes, Yo
vender
Operaciéon Entregar pedidos Yo
Finanzas = Cobrar, pagar Yo
Marketing Publicar contenido Yo

Aunque seas tu en todo... ya estas creando estructura.
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3% LO QUE PASA CUANDO HACES ESTO

Algo cambia en tu cabeza:

Dejas de ver caos

Empiezas a ver sistema

Y eso... es el primer paso para escalar.

& ERROR COMUN

Querer organizar todo perfecto desde el dia 1.

No.

<~ Empieza simple.

REGLA CLAVE

Mejor simple y funcionando... que perfecto y nunca hecho.

? EJEMPLO REAL

Antes:
* Respondes mensajes como puedes
*  Entregas cuando puedes
*  Publicas cuando te acuerdas

Después:
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. Tienes horarios
. Tienes orden

o Tienes control

Eso ya es otro nivel.

“< SIGUIENTE NIVEL

Una vez tengas tus areas claras:
Empieza a separar tareas
Ejempilo:
Ventas:
* Responder mensajes
*  Cerrar ventas
Operacioén:
*  Preparar pedidos

*  Entregar

Ya puedes empezar a delegar.

3% CLAVE IMPORTANTE

No necesitas crecer para organizarte...

<~ Necesitas organizarte para crecer.
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& REFLEXION FUERTE

Muchos dicen:
“Cuando tenga mas dinero, me organizo...”

Error.

Cuando te organizas... haces mas dinero.

% MINI PLAN DE ACCION

Esta semana:

v’ Divide tu negocio en areas

v Escribe todas tus tareas

v |dentifica lo repetitivo

v’ Prepara lo primero que vas a delegar

%< RESULTADO

Cuando haces esto:
* Tienes claridad
*  Tienes control
*  Tienes direccion

Y eso... vale oro.

% FRASE CLAVE

Un negocio organizado crece... uno desordenado sobrevive.

Pagina 44 de 96



%+ CIERRE DEL CAPITULO

Si hiciste este ejercicio...

Ya no estas improvisando.

Estas construyendo empresa.

En el siguiente capitulo vamos a meternos en algo clave:

Como crear un sistema de ventas que funcione todos los dias (aunque no
tengas experiencia)

Porque sin ventas constantes...

No hay negocio que aguante 5 ¢
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CAPITULO 6

COMO CREAR UN SISTEMA DE VENTAS
QUE FUNCIONE TODOS LOS DIAS

Vamos a hablar claro...
Puedes tener:
Buen producto
Buen servicio
Buen negocio

Pero si no vendes constantemente...

No tienes nada.

« EL PROBLEMA REAL

La mayoria de los emprendedores vive asi:
* Undiavende
 Otrodiano
* Una semana bien

e Otra semana floja

Eso no es negocio... eso es incertidumbre.
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3% LA VERDAD

Las ventas no pueden depender de la suerte.

Tienen que depender de un sistema.

& ¢QUE ES UN SISTEMA DE VENTAS?

Es un proceso que se repite.
Siempre igual.

Siempre funcionando.

? ESTRUCTURA SIMPLE (NO TE COMPLIQUES)

Todo sistema de ventas tiene 3 partes:

1. ( ATRACCION

Cdmo haces que la gente te vea.
Ejemplos:

* Instagram

*  TikTok

*  Marketplace

. Recomendaciones
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2. (-~ INTERACCION

Cuando el cliente se acerca.
Ejemplos:

* Mensaje

Comentario

*  Pregunta

3. & CONVERSION

Cuando se hace la venta.

Aqui es donde muchos fallan.

% EJEMPLO REAL

Publicas en Marketplace:
* Fotoclara
*  Precio visible
*  Ubicacién
e Entrega

Te escriben:

“¢ Sigue disponible?”

Respondes bien...

Cierras venta.

Eso ya es un sistema basico.
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& ERROR COMUN

Responder cada cliente diferente.

Eso mata tus ventas.

SOLUCION

Crear un guion.

“X GUION DE VENTAS SIMPLE

Usa esto:
1. Saludo
2. Informacion clara
3. Beneficio

4. Cierre

? EJEMPLO

“Hola, si esta disponible &

Es nuevo, listo para entrega en Zakia o El Refugio.
Tiene excelente calidad y esta en promocion.
¢ Te lo separo?”

Simple. Claro. Directo.
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3% CLAVE IMPORTANTE

No necesitas ser vendedor experto.

Necesitas ser claro.

& OTRO ERROR

Esperar a que los clientes lleguen solos.

<~ Eso es lento.

LO QUE DEBES HACER

Crear flujo.

? IDEAS PRACTICAS

. Publica todos los dias
*  Responde rapido
. Haz ofertas claras

. Facilita la compra

X TIP CLAVE

Hazlo facil:

Mientras mas simple comprar... mas vendes.
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3% REALIDAD

Si el cliente tiene que pensar mucho...

No compra.

& AUTOMATIZA LO BASICO

Empieza con:
*  Respuestas guardadas
* Mensajes rapidos

*  Procesos repetibles

<~ Eso ya te da ventaja.

? EJEMPLO DE SISTEMA SIMPLE

1. Publicas todos los dias
2. Recibes mensajes

3. Respondes con guidn

4. Cierras
5. Entregas
. Repetir.

Eso es un negocio funcionando.
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3% CLAVE DE ORO

No necesitas mas ideas...

Necesitas consistencia.

& REFLEXION

Muchos dicen:
“No vendo...”

Pero en realidad:

<~ No estan generando suficientes oportunidades.

4’ MINI PLAN DE ACCION

Esta semana:

v Publica 1 vez al dia

v Crea tu guiodn de ventas
v’ Responde rapido

v Cierra sin miedo

3% RESULTADO

Cuando haces esto:
. Vendes mas

* Vendes mejor
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*  Vendes mas seguido

% FRASE CLAVE

Las ventas no son suerte... son sistema.

% CIERRE DEL CAPITULO

Si aplicas esto...

Ya no dependes del azar.

<~ Empiezas a controlar tus ingresos.

En el siguiente capitulo vamos a meternos en algo clave:
<~ Como empezar a delegar sin perder el control (y sin morir del estrés)

Aqui es donde de verdad empiezas a soltar...

y a crecer & %
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CAPITULO 7

COMO EMPEZAR A DELEGAR SIN PERDER EL
CONTROL

Vamos directo al punto...

Si no delegas...

. NOo creces.

Asi de simple.

« EL MIEDO REAL

La mayoria no delega por esto:
*  “Nadie lo hace como yo”
*  “Me da miedo perder dinero”
*  “Voy atener que estar encima igual”
*  “Es mas rapido hacerlo yo”
Y si... todo eso tiene algo de verdad.

Pero también tiene algo mas:

Te mantiene estancado.

3% LA VERDAD

Delegar no es perder control... es crear control.

Porque cuando todo depende de ti...
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No hay control.

Hay caos.

(2) EL ERROR MAS COMUN

Intentar delegar TODO de golpe.
Resultado:

*  Frustracion

Errores

. Desorden

Y vuelves a hacerlo todo tu.

LA FORMA CORRECTA

Delegar paso a paso.

& LOS 3 NIVELES DE DELEGACION

e NIVEL 1: TAREAS REPETITIVAS
Empieza aqui.
Ejemplos:

* Responder mensajes

. Publicar contenido
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*  Entregar pedidos
*  Organizar

Facil de ensenar

Bajo riesgo

NIVEL 2: TAREAS OPERATIVAS

Luego avanzas.
Ejemplos:
* Manejo de pedidos
*  Atencion al cliente

. Procesos internos

@ NIVEL 3: DECISIONES

Esto viene después.
Ejemplos:

* Negociaciones
* Estrategia

*  Expansién

.~ Esto no se delega al inicio.
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X EJERCICIO PRACTICO

Haz esto:

Mira tu lista de tareas (del capitulo 5)
y marca:

v Las repetitivas
v Las que te quitan tiempo
v Las que no necesitan que seas tu

Ahi esta lo primero que debes soltar.

¢ EJEMPLO REAL

Responder WhatsApp:
Antes:
* Todo lo haces tu
* Te consume tiempo
» Tecansa
Después:
e  Guiobn definido
* Respuestas claras

* Alguien lo ejecuta

<~ Ya no depende de ti.
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& CLAVE IMPORTANTE

No delegas personas...

Delegas procesos.

1. Define la tarea

PASOS PARA DELEGAR BIEN

2.  Documenta como se hace
3. Explicalo simple
4. Supervisa

5. Ajusta

3¢ ERROR COMUN

Pensar que la persona va a adivinar.
No.

Tu tienes que ensenar.

& REALIDAD

Al principio:
e Tevaadaransiedad
* Vas a querer corregir todo
* Vas a sentir que lo haces mejor
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.~ Es normal.

LO IMPORTANTE

No busques perfeccion...

<~ Busca progreso.

< TIP REAL

Empieza pequefio:
*  Medio tiempo
*  Freelance

*  Apoyo puntual

<~ No necesitas estructura grande para empezar.

& CAMBIO DE IDENTIDAD

Aqui es donde cambias de verdad.
Dejas de ser:

)( El que hace todo

Y te conviertes en:

El que dirige
El que organiza
El que escala
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3¢ RESULTADO

Cuando delegas bien:
* Tienes mas tiempo
*  Piensas mejor

*  Creces mas rapido

¢% FRASE CLAVE

Tu negocio crece cuando tu dejas de ser el operador... y te conviertes en el
director.

4’ MINI PLAN DE ACCION

Esta semana:

v Elige 1 tarea

v Escribela paso a paso
v Ensénala

v Suéltala

5% REALIDAD FINAL

No necesitas mas tiempo...

Necesitas dejar de hacer todo tu.
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%+ CIERRE DEL CAPITULO

Si aplicas esto...

Estas entrando a otro nivel.

El nivel donde el negocio empieza a funcionar sin depender de ti.

En el siguiente capitulo vamos a reforzar todo esto con algo poderoso:
Casos reales de transformacion (de autoempleo a negocio)
Para que veas que esto no es teoria...

Es realidad &5 ¢%
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CAPITULO 8

CASOS REALES: DE AUTOEMPLEADO
A NEGOCIO

Hasta ahora has visto conceptos, estructura, sistemas...

Pero quiero que entiendas algo importante:
Esto no es teoria. Esto funciona en la vida real.
Y no con grandes empresas...

Con personas como tu.

& POR QUE ESTE CAPITULO ES IMPORTANTE

Porque una cosa es entender...

Y otra es creer que tu también puedes hacerlo.

3¢ CASO 1: EL EMPRENDEDOR QUE ERA ESCLAVO
DE SU NEGOCIO
? Situacion

Un emprendedor con un negocio activo:
Tenia clientes

Vendia todos los dias
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*  Pero hacia TODO
Resultado:

* Cansancio

 Estrés

. Cero crecimiento

I Problema

<~ Todo dependia de él.

No habia:
. Sistema
. Proceso

*  Delegacion

“\ Qué hizo
1. Organizd su negocio en areas
2. Creb un guion de ventas

3. Document6 procesos basicos

4. Deleg6 atencion al cliente

4 Resultado

*  Mas tiempo

. Mas orden
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. Mas ventas

Y lo mas importante: dej6 de ser esclavo.

3¢ CASO 2: NEGOCIO DESORDENADO QUE NO
CRECIA

? Situacion

Negocio con:
) Ventas variables
J Desorden interno

) Falta de control

I Problema

No habia estructura.

Todo era:
. Improvisado
. Reactivo

* Desorganizado

%, Qué hizo
1. Dividi6 el negocio en areas

2. Organizé tareas
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3. Estableci6 procesos simples

4 Resultado

. Menos estrés
*  Mejor control

*  Mayor estabilidad

.~ Paso6 de caos... a sistema.

3¢ CASO 3: EMPRENDEDOR ESTANCADO

? Situacidén
Persona con multiples servicios:

. Vendia de todo

. No crecia en nada

I Problema

<~ Falta de enfoque.

%, Qué hizo

1. Identificod su servicio mas rentable
2. Eliminé lo que no sumaba

3. Se enfoco
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4 Resultado

e Mas claridad
* Masingresos

. Mas crecimiento

.~ Menos cosas... mejores resultados.

3% CASO 4: NEGOCIO QUE NO DELEGABA

? Situacion
Duefio que hacia todo:

. No confiaba

. No soltaba

I Problema

<~ Crecimiento bloqueado por control.

%, Qué hizo

1. Documentoé tareas
2. Delegb lo repetitivo

3. Supervisd
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4’ Resultado

e Mas tiempo
. Menos estrés

*  Mayor capacidad de crecimiento

& LO QUE TODOS TIENEN EN COMUN

Mira esto con calma...
Ninguno tenia:

* Mas dinero

. Mas tiempo

. Mas recursos

Lo que hicieron fue:

v Ordenarse

v Crear sistema
v Delegar

v Enfocarse

3¢ LA GRAN LECCION

No necesitas mas... necesitas hacerlo mejor.

& REFLEXION

Todos estos casos tienen algo en comun:
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Estaban atrapados
No sabian cémo salir

Pero cambiaron estructura

Y eso cambi6 todo.

% LO IMPORTANTE PARA TI

No tienes que reinventar nada.

Solo tienes que aplicar.

3% FRASE CLAVE

El crecimiento no viene de hacer mas... viene de hacer mejor lo que ya haces.

4’ MINI PLAN DE ACCION

Haz esto:

v ldentifica en cual caso te ves
v Aplica lo que hizo esa persona
v Empieza hoy

5% REALIDAD FINAL

Si ellos pudieron...
T4 también.

Pero solo si haces algo diferente.
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%+ CIERRE DEL CAPITULO

Ahora ya viste:

El problema
La estructura
Los sistemas

Y ejemplos reales

En el siguiente capitulo vamos a llevar todo esto a accién directa:
Un plan de 7 dias para empezar a transformar tu negocio desde ya
Aqui ya no hay excusas...

Aqui se ejecuta 65 ¢
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CAPITULO 9

PLAN DE ACCION: TRANSFORMA TU
NEGOCIO EN 7 DIAS

Hasta ahora ya tienes:
Claridad
Estructura
Estrategia
Ejemplos reales

Pero si no haces nada con eso...

No cambia nada.

& LA VERDAD

Leer no transforma tu negocio.

Ejecutar si.

3% REGLA CLAVE

No necesitas hacerlo perfecto.

Necesitas empezar.
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+ EL PLAN DE 7 DIAS

Este plan esta disefiado para que en una semana:

Veas tu negocio diferente
Tengas orden

Empieces a soltar

' DIA 1: DIAGNOSTICO REAL

Hoy vas a ver la verdad.

X HAZ ESTO

Escribe:
* Todo lo que haces
e Todo lo que pasa en tu negocio

. Todas tus tareas

3¢ OBJETIVO

<~ Ver el caos (si lo hay)

.~ Entender donde estas
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7 DIA 2: IDENTIFICA TAREAS

Hoy separas lo importante.

< HAZ ESTO

Clasifica:

v Tareas repetitivas
v Tareas importantes
v Tareas que puedes delegar

3% OBJETIVO

Ver qué te esta quitando tiempo

7 DIA 3: ORGANIZA TU NEGOCIO

Hoy creas estructura.

X HAZ ESTO

Divide en:
Ventas
Operacion
Finanzas

Marketing
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3¢ OBJETIVO

Dejar de ver caos

Empezar a ver sistema

DIA 4: CREA TU SISTEMA DE VENTAS

Hoy empiezas a generar dinero mejor.

X HAZ ESTO

Define déonde vas a vender
Crea tu guibn

Publica

3¢ OBJETIVO

.~ Tener flujo constante

" DIA 5: DOCUMENTA PROCESOS

Hoy construyes base.
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< HAZ ESTO

Escribe como haces:
. Una venta
* Unaentrega

* Un proceso clave

3% OBJETIVO

Empezar a crear sistema

7 DIA 6: DELEGA TU PRIMERA TAREA

Aqui empieza el cambio real.

X HAZ ESTO

Elige 1 tarea
Explicala

Suéltala

3¢ OBJETIVO

Romper la dependencia
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7" DIA 7: OPTIMIZA

Hoy mejoras.

< HAZ ESTO

*  Ajusta lo que no funcion6
*  Mejoralo que si

*  Define siguiente paso

3¢ OBJETIVO

Consolidar el cambio

« LO QUE VA A PASAR

Si haces esto bien...
En 7 dias:

. Tendras claridad
. Tendras orden

. Tendras sistema

3¢ PERO OJO

No todo va a ser perfecto.
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Y esta bien.

& ERROR COMUN

Abandonar porque algo no sali6 perfecto.

REGLA

Mejor hecho que perfecto.

% RESULTADO REAL

Después de estos 7 dias:

Ya no estas improvisando
Ya no estas perdido

Ya no estas reaccionando

Estas construyendo.

% FRASE CLAVE

Tu negocio cambia el dia que tu decides actuar diferente.

+ CIERRE DEL CAPITULO

Si hiciste este plan...
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Ya estas por delante del 90% de los emprendedores.

En el siguiente capitulo vamos a cerrar todo con algo clave:
La mentalidad correcta para sostener y escalar tu negocio

Porque puedes tener estrategia...

Pero si no tienes mentalidad...

Te saboteas tu mismo &3 gf‘,
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CAPITULO 10

LA MENTALIDAD QUE NECESITAS PARA
ESCALAR TU NEGOCIO

Ya viste todo:
El problema
La estructura
Los sistemas
La delegacion
El plan de accion

Pero ahora viene algo clave...

Si no cambias tu mentalidad... vas a volver al mismo punto.

& LA VERDAD INCOMODA

Tu negocio no esta estancado solo por falta de estrategia...

Esta estancado por como estas pensando.

3% EL PROBLEMA

Muchos emprendedores viven asi:
* Haciendo todo

. Controlando todo
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*  Resolviendo todo
Y creen que eso es ser responsable.

Pero en realidad...

.~ Eso es falta de evolucion.

& CAMBIO DE IDENTIDAD

Aqui es donde todo cambia.

Dejas de ser:

X El que hace todo
X El que resuelve todo
XK El que esta en todo

Y te conviertes en:

El que dirige
El que decide
El que construye

LO QUE TIENES QUE ENTENDER

Un negocio no crece porque tu trabajes mas...

<~ Crece porque tu piensas diferente.
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¢ EJEMPLO CLARO

Dos personas con el mismo negocio:
4. Persona 1:

. Hace todo
* Nodelega

*  Esta saturado
4. Persona 2:

* Organiza

* Delega

. Enfoca

=~ ¢Quién crece mas?

& LAS 4 CREENCIAS QUE TIENES QUE CAMBIAR

1. )X “Tengo que hacerlo todo yo”

- “Tengo que crear un sistema que funcione sin mi”

2. ) “Nadie lo hace como yo”

= “Puedo ensenar como se hace”
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3. )( “No estoy listo para crecer”

2 “Empiezo con lo que tengo”

4. X “Cuando tenga mas dinero me organizo”

: “Cuando me organizo... genero mas dinero”

3% CLAVE IMPORTANTE

El crecimiento no es cémodo.

.~ Delegar incomoda
.~ Soltar incomoda

Cambiar incomoda
Pero quedarse igual...

.~ Sale mas caro.

& ERROR COMUN

Volver a lo mismo después de unos dias.

<~ Porque es lo conocido

<~ Porque es lo facil
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SOLUCION

Disciplina.

X HABITOS CLAVE

Empieza con esto:

v’ Revisar tu negocio cada semana
v’ Mejorar un proceso

v’ Delegar algo nuevo

v Medir resultados

<~ Poco a poco... creces.

< REALIDAD FINAL

No necesitas mas motivacion.

Necesitas compromiso.

% FRASE CLAVE

Tu negocio crece en la medida en que tu creces como empresario.

& REFLEXION

Mira esto con calma...

Puedes segquir:
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* Haciendo todo
* Cansado
 Estancado

O puedes:
*  Organizarte
e Delegar

. Escalar

Es tu decision.

%+ CIERRE DEL CAPITULO

Si llegaste hasta aqui...

Ya tienes algo que la mayoria no tiene:

Claridad
Direcciéon

Herramientas

Pero ahora viene lo més importante:

Lo que haces con esto.
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CIERRE

Tu negocio no esta roto.
Esta desordenado.

Y eso...

Se puede arreglar.

4 SIGUIENTE PASO

Puedes hacerlo solo...

O puedes acelerar el proceso.

Diagndstico personalizado
Estructura de negocio

Estrategia de crecimiento

%< No necesitas empezar otro negocio... necesitas hacer que el que tienes
funcione mejor.

¢% ULTIMA FRASE

El dia que tu negocio funcione sin depender de ti... ese dia empezaste a tener
libertad.
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CONCLUSION

TU NEGOCIO PUEDE CAMBIAR... PERO
DEPENDE DE Ti

Si llegaste hasta aqui... no fue casualidad.
Significa que:
e  Sabes que puedes mas
»  Sabes que algo no esta funcionando
* Y estas buscando una forma diferente de hacerlo

Y eso... ya te pone por delante de la mayoria.

Alo largo de este ebook viste algo importante:

Tu problema no es falta de ganas
No es falta de esfuerzo

Y muchas veces... ni siquiera es falta de dinero

Es falta de estructura.

Entendiste que:
. Estar ocupado no es crecer
. Hacer todo tU no es ser exitoso

* Y que un negocio no se mide por cuanto trabajas...
sino por como funciona sin i
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Pero aqui viene lo méas importante de todo...
Nada de esto sirve si no lo aplicas.

Puedes tener:
* Claridad
»  Estrategia
*  Herramientas

Pero si manana haces lo mismo que ayer...

Todo sigue igual.

& LA DECISION REAL

Hoy estas en un punto muy claro.
Puedes segquir:
e Haciendo todo tu
 Cansado
 Estancado
* Resolviendo dia a dia
O puedes empezar a:
*  Organizar
* Delegar
*  Construir sistema

. Escalar
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No necesitas hacerlo perfecto.

Necesitas empezar.

% MENSAJE FINAL

Tu negocio no esta roto.
Esta desordenado.
Y eso...

Se puede arreglar.

¢% FRASE PARA LLEVARTE

El dia que tu negocio deje de depender de ti... ese dia empezaste a construir
libertad.

4 SIGUIENTE PASO

Si llegaste hasta aqui, ya sabes lo que tienes que hacer.

La Unica pregunta es:

¢ Lo vas a hacer solo...
0 vas a acelerar el proceso con alguien que ya recorrié ese camino?
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GRACIAS POR LLEGAR HASTA AQUI

Primero que todo...
Gracias.

De verdad.

Porque hoy en dia lo mas facil es empezar algo...
pero muy pocos lo terminan.

Y tu llegaste hasta aqui.

Eso ya dice mucho de ti.
Dice que:

e Quieres crecer

*  Quieres mejorar

. Y no te conformas

Este ebook no fue hecho para entretenerte...
Fue hecho para ayudarte a ver tu negocio diferente.

Para que tomes decisiones.
Para que te muevas.
Para que avances.

& AHORATE TOCAATI

Aqui ya no depende de mi.

Depende de lo que hagas con esto.
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Porque la informacion no cambia negocios...

La accion si.

% S| QUIERES IR AL SIGUIENTE NIVEL

Si sientes que necesitas:
*  Ordenar tu negocio
e  Tener claridad
e Crear estructura
*  Escalar mas rapido

Puedes trabajar conmigo.

Diagndstico de negocio
Estrategia personalizada

Acompanamiento

3¢ MENSAJE FINAL

No necesitas empezar otro negocio...

<~ Necesitas hacer que el que tienes funcione mejor.

% NOS VEMOS ARRIBA

Nos vemos en el siguiente nivel.

— Daniel Cohen
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Bonus:

CHECKLIST DE NEGOCIO
ESCALABLE

(Para que el lector se autoevalle)
& ESTRUCTURA

v Tengo claro qué vendo exactamente
v Sé a quién le vendo

v Sé qué problema resuelvo

v’ Mi negocio esté dividido en éreas

VENTAS

v Tengo una forma constante de conseguir clientes
v’ Publico o genero oportunidades todos los dias

v Tengo un guién de ventas

v’ Respondo rapido a los clientes

{© OPERACION

v Tengo claro cdmo se hace una venta paso a paso
v Sé coOmo entregar mi producto o servicio

v’ No improviso todo el tiempo

v Tengo procesos (aunque sean simples)
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29 DELEGACION

v Sé qué tareas puedo delegar
v Ya delegué al menos una tarea
v’ No todo depende de mi

v Estoy empezando a soltar

ul CONTROL

v’ Sé cuanto gano

v’ Sé cuanto gasto

v Tengo claridad de mi negocio

v Estoy tomando decisiones con légica

%< RESULTADO

<~ Si marcaste menos de 70%...
Tienes oportunidad de crecimiento brutal.
.~ Si marcaste mas de 70%...

Estas listo para escalar.
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- GUION DE VENTAS (LISTO PARA
USAR)

Este es oro puro para WhatsApp, Instagram o Marketplace.

RRRRRRR

1. Saludo
2. Informacion
3. Beneficio

4. Cierre

3¢ EJEMPLO BASE

= Mensaje:

“Hola (& si esta disponible.
Es [producto/servicio], totalmente listo para entrega.

Te sirve perfecto para [beneficio claro].

Estoy entregando en [zona o forma].
¢ Te lo separo?”

% VARIACIONES

Para generar urgencia:
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“Me quedan pocas unidades disponibles hoy @ »
¢ Quieres que te reserve uno?”

Para cerrar:

“Si quieres te lo dejo listo hoy mismo =
Solo dime y lo aparto”

Para clientes dudosos:

“Cualquier duda me dices, con gusto te ayudo . =
Es de los productos que mas estan saliendo”

CLAVE

<~ No vendas... guia.

<~ Mientras mas simple... mas vendes.
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& PLANTILLA DE ORGANIZACION DE

NEGOCIO

Esto es lo que cambia todo.

ul FORMATO BASE

Area Tareas Responsable
Ventas Respopder Yo
mensajes

Operacion  Entregar pedidos Yo

Finanzas = Cobrar / pagar Yo
. Publicar
Marketing contenido Yo

& COMO USARLA

1. Llénala con TODO lo que haces
2. Identifica lo repetitivo
3. Marca lo delegable

4. Empieza a soltar

3% SIGUIENTE NIVEL

Cuando avances:

Cambia el “Yo” por otra persona

Estado
Activo

Activo

Activo

Activo
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? EJEMPLO REAL

Area Tareas Responsable
Responder .
Ventas WhatsApp Asistente
Operacion  Entregas Repartidor
Marketing  Publicaciones Freelance

Ahi empieza el crecimiento real.

& BONUS FRASE!

“Tu negocio cambia cuando dejas de hacerlo todo
todo.”
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Para notas:
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